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            Nicolas D'HOOGHE 

 

Alphéa Conseil  

 

BP 166,  47304  Villeneuve Sur Lot Cedex 4 

06 34 06 87 72 

Mail : nicolas@alphea-conseil.fr  

Site Internet : www.alphea-conseil.fr 

Consultant du cabinet Alphéa Conseil 

 
+ de 10 années d’expérience au sein de métiers techniques et 
commerciaux 

 

O B J E C T I F  :  
 
Etre un véritable relais entre des candidats en cours d’évolution, de reconversion professionnelle et des sociétés en recherche 

de compétences. 
 

C O M P E T E N C E S  :  
 
 

Création d’entreprise :  

 Etude de marché, 

 Mise en place de budgets prévisionnels et suivi de compte d’exploitation, 

 Détermination des investissements annuels, 

 Montage de dossier de création d’entreprise, dossiers ACCRE, relations institutionnelles, création de site internet, 

 
Management et ressources humaines :  

 Accompagnement, formation et développement du niveau d’autonomie des collaborateurs par la démarche 
compétence, gestion d’équipes jusqu’à 60 personnes, 

 Accompagnements et développement compétences responsable affaires 

 Mise en place d’outils de suivi des performances individuelles (bilans d’évaluation annuelle), 

 Recrutement et formation des équipes d’encadrement (Agents de maitrise et cadres),  
 Gestion et coopération avec les partenaires sociaux. 

 
 
Stratégie commerciale et marketing : 

 Analyse de la concurrence 

 Gestion de grands comptes 

 Détermination de stratégie commerciale locale, 

 Prospection commerciale, prise de parts de marché et analyse concurrentielle, 

 

Gestion – Finances - Achats :  

 Négociations Achats sur budgets de plusieurs millions d’Euros 

 Mise en place de budgets prévisionnels et suivi de compte d’exploitation, 

 Détermination des investissements annuels, 

 Mise en place de plans d’actions correctifs mensuels, 

 Détermination de leviers de croissance en fonction de l’activité. 
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E X P E R I E N C E S  
 
 

Consultant |  A l p h é a  C o n s e i l  

Depuis 2009 

 Consultant de la société Alphéa Conseil et créateur de la société ODELYS - Création et gestion de l’entreprise. 

 

Conseil en entreprise, formation, recrutement, outplacement, Réalisation de Team building 
 

Chef de Service |  F o r c l u m  

2007 - 2009 

 Responsable des agences de Bergerac et Périgueux : 

 

Encadrement de 60 personnes sur les 2 agences dont 7 responsables d'affaires et 4 bureaux d’études 

Gestion des partenaires sociaux 

Pilotage et analyse des indicateurs (CA, Marge, Résultat net, frais de personnel, frais généraux) 

Suivi mensuel et audit de l'ensemble des affaires en cours 

Démarches commerciales, augmentation des parts de marché 

 

 Membre du Pôle Achats – Direction Régionale Aquitaine Limousin Pôle Tertiaire: Négociation fournisseur sur un 

budget achat de 10 M€ / année 
 

Ingénieur Commercial – Responsable Agence |  S i e m e n s  

2003 – 2007 

 Prospection, développement commercial du secteur, vente de SSI 

 

En 2 ans sur le secteur commercial du Lot et Garonne et de la Dordogne, le Chiffre d'affaire est passé de 450 K€ à 1,2 

M€ (à marge constante) 

Dans les 10 premiers commerciaux sur 450 de la filiale Fire Safety de SIEMENS en 2009 

 

 Management du bureau détaché d'Agen 

Encadrement des équipes techniques opérationnelles sur le secteur (10 personnes) 

 

Ingénieur Technico-Commercial Sud France |  C o o k s o n  E l e c t r o n i c s  

2001 – 2003 

 Prospection, développement commercial du secteur 

 

Prise en charge du secteur "Sud France" commercialement et techniquement. 

Suivi des grands comptes: Solectron, Motorola, Siemens, Johnson Controls) 

Prise de parts de marché par des opérations commerciales 

 

C U R S U S  
 

E C A M  1 9 9 4 - 1 9 9 9  :  D i p l ô m é  E C A M  ( E c o l e  C a t h o l i q u e  d ’ A r t s  e t  M é t i e r s )  –  L y o n  
Ecole d’ingénieurs Généraliste 

 
F O R M A T I O N S  R E C U E S  
 

Sensibilisation au management – management motivationnel - Communication persuasive – Adaptation au comportement du 
client - Entretien de développement, démarche compétence, recrutement, conduite du changement, piloter la relation sociale 
en entreprise 

 
P A S S I O N S  –  S P O R T S  :  
 

Président club Course Orientation VASCO (Villeneuve Sur Lot Course Orientation) - http://villeneuve-course-orientation.asso-
web.com/ 
Raids aventure, course à pieds, Membre du Team : Alphéa Team – Equipe de Raid Multisports - http://alphea-team.blogspot.com 
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